
Értékesítés 
a weben

A web a jövő értékesítési felülete

Elektronikus fizetési megoldások



Miért jó a webes 
értékesítés?

 kényelmes, és idő takarékos

naptól és napszaktól független a vásárlás 

pontos és részletes információ adható

 transzparencia, árak gyors  összehasonlítása

 az áru és termék a házhoz jöhet



Fizetési 
megoldások

 előre utalás, átutalás (bizalom függő)

 utánvétes szállítás, csomagküldés (gyakori)

 bankkártyás fizetés (4%-a a vásárlásoknak)

 SMS alapú fizetés (most van felfutóban)

 alternatív megoldások „mobilos” fizetés

(csak bizonyos piaci területen használható)



Milyen területen 
hódít a  Web?

 Informatikai eszközök

 Könyv, CD, DVD, jegy vásárlás

 Ruházat, cipő, élelmiszer

 Patika, bio termékek, étel futárok

 Utazási irodák, repülőjegy foglalás

 Biztosítási cégek, Tesz-vesz,  Vatera



Vásárlási szokások 
átalakulása

 sok a fiatal, aki órákat tölt gép előtt

 a középkorú korosztály is felzárkózik, hiszen

egyre több az elektronikusan intézhető ügy

 kedvezményekkel, akciókkal könnyen

ösztönözhető a webes értékesítés

 a folyamatos rendelési lehetőség vonzó



Megoldások
Web fejlesztések

 egyedi fejlesztés a QB Pharma rendszerhez

web áruház szinkronizáció

 egyedi fejlesztések az QB élelem rendszerhez

 egyedi megoldások web áruházakhoz

 adatcserélő fejlesztések (Semex Magyarország)



Referencia
www.gondoskodo.hu

 QB Pharma rendszerrel összekötve



Referencia
www.ludland.hu

 Kis és nagykereskedelem, több nyelven



Referencia
www.ujauto.hu

 értékesítés speciális területen…



Köszönöm a figyelmet!

Földi László – részlegvezető

foldi.laszlo@qb.hu


